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Kisa Devir U Ureten

Ureten Ureten, istenen sonuglari elde etmek igin
irade glcunden, becerikliliginden ve

azminden vyararlanir. Bu tarz, alicilarin
islemsel karar verirken anahtar noktalar ile genel

Ozellik ve yararlara odaklandigi, kisa devirli

satiglarda maksimum degeri saglar.

lliskisel

Uzun Devir

1. Inisiyatif

Harekete motive olma

4. Beceriklilik

intiyaclari belirleme ve ¢dziimlerle
iliskilendirme

I Glicli alanlar

5. Sorumluluk

Firsat alanlari l

Yararli sonuglar icin satis stirecini yénetme

¢ 1. Inisiyatif 2. lkna

3. Azim ¢ 4. Beceriklilik

6. Dogrultu

¢ 5. Sorumluluk ¢ 6. Dogrultu
Odagi 6nemli olanda, dogru dnceliklerde

7. Canayakinhk 8. Anlayis tutabilme becerisi
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